	[image: image1.jpg]



REGIONE CALABRIA
Dipartimento Presidenza

Settore Cooperazione, Internazionalizzazione

e Politiche di Sviluppo Euro-Mediterranee


	[image: image2.jpg]Knowledge Intelligence and Innovation for a sustainable Growth






[image: image1.jpg]                                                                                                   


ALLEGATO 3 – SCHEDA TECNICA
PARTECIPAZIONE ALL’EVENTO 

“SISTEMA DI ECCELLENZA: CREATIVITÀ, QUALITÀ, E KNOW HOW”

 C/O PALAZZO ISIMBARDI/MUSEO DELLE STELLINE (MILANO)
      Fax: 02.8515.5ail: statiuniti@mi
	Nome Azienda
	

	Indirizzo
	

	Telefono
	
	Fax 
	

	Persona di Contatto
	

	E mail
	
	Indirizzo Sito Web
	


1.
PROFILO AZIENDA/CONSORZIO

Data di costituzione:  

N. Dipendenti:  

Fatturato:______________________________________________ 

2. SETTORE ATTIVITÀ

( Industria
(Commercio
( Servizi
( Trading

( Altro (specificare)


3.
SETTORE MERCEOLOGICO:______________________________________________________________

4.
DESCRIZIONE DETTAGLIATA DEL PRODOTTO/SERVIZIO:_______________________________________

Descrizione prodotto:______________________________________________________________________

Capacità produttiva (pezzi/anno):____________________________________________________________ 

5. TIPOLOGIA DI CLIENTI SUI MERCATI INTERNAZIONALI/ESTERI

· RIVENDITORI DIRETTI 

· DISTRIBUTORI/GROSSISTI

· MAIN CONTRACTORS

· IMPORTATORI

6.
PROFILO COMMERCIALE

Principali mercati di esportazione: 

( EUROPA

( NORD AMERICA

( CENTRO E SUD AMERICA

( MEDIO ORIENTE

( ESTREMO ORIENTE

Principali concorrenti (Aziende e/o Paesi)
_______________________________________________________________________________

Modalità della presenza nei mercati esteri (canali distributivi all’estero):

( Diretta
( Franchising

(Agente
( Grande distribuzione

(Cessione di licenza
( Rappresentante / Distributore

(Joint venture
( Altri (specificare)

I principali fattori di competitività per l’azienda sono:

(Design
(Prezzo / qualità

(Qualità
(Immagine

(Tecnologia
(Varietà gamma

(Unicità ed originalità del prodotto

_______________________________________________________________________________

7.
CONDIZIONI COMMERCIALI

Tempi medi di consegna: 
Servizi post-vendita (se esistenti): 

Garanzie: 

Forme di pagamento richieste: 

Qual è il Suo attuale interesse nella partecipazione all’iniziativa?

· Identificare un partner per realizzare una Joint-Venture:


(Industriale
(Commerciale
( Tecnologica

· Realizzare una cessione di licenza / know-how
 (
· Selezionare una rete di distribuzione 
(

· Promozione e Pubblicità sui media nazionali ed internazionali 
(

· Identificare un partner per l’impostazione di una rete di franchising
 (
· Realizzare accordi con società di trading per importazione e/o esportazione
 (
· Identificare aziende per accordi di produzione
 (
· Identificare fornitori di materia prima
 (
· Altro: 
 (
Descrivere il profilo ideale delle controparti locali con cui desiderate entrare in contatto:

( RIVENDITORI DIRETTI 

( DISTRIBUTORI/GROSSISTI

( MAIN CONTRACTORS;

( IMPORTATORI 

( ALTRO

Spiegare quali  sono gli obiettivi di questa missione:


__________________________________________________________________________________ 
Eventuali informazioni aggiuntive ed altre considerazioni:


__________________________________________________________________________________ 

E’ possibile aggiungere ulteriori informazioni in una nota separata

In ottemperanza al D. lgs. 196/2003, la restituzione del presente modulo è da considerarsi quale esplicita

autorizzazione ad utilizzare le informazioni ivi contenute per gli scopi relativi all’iniziativa stessa.

Luogo e data: ___________ _____ / _____ / ______ _________________________________

(timbro e firma del legale rappresentante)
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